
Somos una empresa de Consultoría de Marketing, Investigación de Mercados y Gerenciamiento de Proyectos con más de 
15 años de experiencia en el mercado. Contamos con consultores con una amplia visión empresarial y experiencia en la 
realización de negocios.  Nuestra estructura organizacional nos permite ofrecerle mejores precios que las grandes empre-
sas en este mercado. Con EMARKETPLUS usted no tendrá que pagar en sus estudios y estrategias el sobreprecio de una 
infraestructura inflada.  
 

MMISIÓNISIÓN  
  
“Promover, facilitar y propiciar el desarrollo de la productividad y la competitividad, vinculando a las empresas con su en-
torno a través de información precisa, confiable y fácil de accionar, orientando su estructura organizacional  y eficiencia 
operativa en función de los requerimientos del mercado en el que se desenvuelven” 
 

VVISIÓNISIÓN  
  
“Integrarnos como actores determinantes en la rentabilidad de los negocios de nuestros clientes, así como en la satisfac-
ción y estilo de vida de nuestros accionistas, colaboradores y asociados”   

Desarrollamos dentro del marco de la investigación comercial técnicas cualitativas y cuantitativas modernas, análisis es-
tadísticos y econométricos  avanzados (análisis multivariables), pudiendo ofrecer  con la calidad que esperan nuestros clien-
tes los siguientes tipos de estudios: 

NNUESTROSUESTROS  SSERVICIOSERVICIOS. 

Tus decisiones hacen la diferencia 

A) IA) INVESTIGACIÓNNVESTIGACIÓN  DEDE  MERCADOSMERCADOS  YY  ESTUDIOSESTUDIOS  

Evaluación de la satisfacción del cliente Pruebas de producto y concepto Dinámicas de mercados 

Desplazamiento y Distribución Dimensionamiento de mercados Segmentación 

Selección de puntos de venta Motivación y hábitos de compra Eficiencia e influencia publicitaria 

Estilos de vida Toma de decisión de compra Análisis de imagen y posicionamiento 

Test de concepto, productos y marcas Participación de mercado Mistery Shopper 

Evaluación de procesos Demandas y ventas Estudios continuos 
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C) GC) GERENCIAMIENTOERENCIAMIENTO  DEDE  PROYECTOSPROYECTOS  

Nuestros modelos de consultoría s se basan en el concepto de mejora temprana, es decir, plantean en su concepción el 
logro de avances en el desarrollo funcional de las diferentes unidades de negocio de la compañía a corto plazo, esto es, el 
desarrollo del proceso requiere de la implementación de soluciones de manera paralela.  

Project Management o gerenciamiento de proyectos es una metodología que consiste en la aplicación de conocimientos, 
habilidades, herramientas y técnicas a las actividades de proyectos de tal manera que se cumplan  o excedan las expecta-
tivas del cliente  del proyecto (ya sea externo o interno). 
 
El principal objetivo el Project Management  es llevar a cabo un proyecto, que el trabajo sea hecho a tiempo, dentro del 
presupuesto asignado y de acuerdo con las especificaciones acordadas. Todo esto aplicando habilidades, técnicas y 
herramientas en las diferentes áreas del conocimiento. 

BB) C) CONSULTORÍAONSULTORÍA  DEDE  MARKETINGMARKETING  

Planeación de Marketing Planeación estratégica Planes de negocio 

Mezcla de marketing Estrategias y tácticas de mercado Administración de marketing 

Sistemas de administración de ventas Modelos de desempeño comercial Benchmarketing 

Sistemas de inteligencias de mercados Programas de lealtad Redes de mercadeo 

Plataformas de comunicación Mercadotecnia en línea Coordinación de ventas 

Actividades promocionales Auditorias de marketing Evaluación y solución de problemas 
comerciales 
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D) ED) ESCUELASCUELA  DEDE  NEGOCIOSNEGOCIOS  

En los negocios, no todo es cuestión de voluntad, se requiere de una gran cuota de preparación y cultura empresarial. 

La escuela de negocios EMARKETPLUS, es un sistema interactivo que integra técnicas a distancia y actividades viven-
ciales por medio del cual tendrás acceso a conocimientos prácticos y técnicas de vanguardia en materia de negocios. 
 

1. Módulos electrónicos temáticos trimestrales.  
2. Tutor personal quien realizará un programa de desarrollo personalizado en base a tus intereses y activi-

dad y dará seguimiento a tu desarrollo . 
3. Conferencia mensual 
4. Estudios de caso 
5. Acceso a cursos especializados, seminarios y congresos. 
6. Reuniones grupales (actividades vivenciales) 

Al inscribirte en la Escuela de Negocios recibirás:  
 

 Una suscripción anual a nuestra revista electrónica “Negocios y Mercadotecnia” 
 Una conferencia bimestral por medios electrónicos (audio y texto) 
 Se te asignará un tutor personal quien te diseñará un programa de desarrollo personal y a quien podrás con-

sultar por medios electrónicos. 
 Modulo inicial “Iniciación Empresarial” 

MÓDULOS TEMÁTICOS TRIMESTRALES 

Cada módulo esta integrado por  12 lecciones (una lección a la semana), tres conferencias electrónicas y dos estudios de 
caso. ´En cada módulo se estudia un tema central. Durante el desarrollo del módulo  contaras con un tutor personal que 
por medios electrónicos en el estudio del tema y resolverá tus dudas. 
 
Al término de cada módulo  tu tutor te enviará por correo electrónico un instrumento de evaluación que constituye un caso 
real, el cuál deberás de resolver con base en los conocimientos aprendidos, una vez resuelto tu asesor te retroalimen-
tará. 
 
Cada lección esta diseñada para que inviertas dos horas de tu tiempo a la semana. 

Las lecciones te las enviará tu asesor personal por medio de correo electrónico en cualquiera de los siguientes formatos 
PDF, MP3  y/o formato de video. 
 
Con la finalidad de que generes relaciones con otras personas que como tú están interesadas en desarrollar sus habili-
dades empresariales, la Escuela de Negocios EMARKETPLUS realiza análisis de casos reales, en salones de restau-
rantes y hoteles de prestigio a las cuales podrás asistir . En el programa trimestral se indican fechas, horarios y lugar en 
donde se realizan estas actividades. 

INVERSIÓN 

Inscripción : $1,000.00 pago anual 
Precio de cada uno de los módulos trimestrales $700.00 
 
A estos precios favor de agregar el 15% de IVA 



MMÁSÁS  DEDE  15 15 AÑOSAÑOS  DEDE  EXPERIENCIAEXPERIENCIA  NOSNOS  RESPALDANRESPALDAN  

Hacienda San Pedro No 206, Juriquilla Querétaro 
Teléfono (442)234.01.02  Teléfono Cel. (442)186.8160  

email de contacto: mauricio@emarketplus.com.mx 
www.emarketplus.net  

D) SD) SISTEMAISTEMA  INTERACTIVOINTERACTIVO  DEDE  CONSULTORÍACONSULTORÍA  DEDE  NEGOCIOSNEGOCIOS  

Para usted que es un directivo, ejecutivo, empresario o emprendedor que constantemente se encuentra tomando decisio-
nes que afectan el desempeño del negocio o de la organización, EMARKETPLIUS es una herramienta que le ayudará en la 
toma de decisiones correctas en el momento oportuno. 
 
EMARKETPLUS, es una herramienta de negocios que le permitirá contar con las estrategias de mercado, promocionales,  
publicitarias y organizacionales más avanzadas a bajo costo y con altos niveles de eficiencia. Al afiliarse al Sistema Inter-
activo de Consultoría de Negocios EMARKETPLUS, usted gozará de los siguientes beneficios: 

CONSULTOR PERSONAL POR MEDIOS ELECTRÓNICOS. 

Usted contará con un consultor personal quien lo guiará  en el desarrollo e  implementación de los diferentes procesos de 
su negocio, así como, en su evaluación y seguimiento. 
 
Iniciamos con un diagnostico comercial y organizacional en base a instrumentos formales de investigación. Una vez reali-
zado el diagnóstico, su asesor le presentará las oportunidades para la mejora y le propondrá un plan de trabajo. 
 
Su consultor podrá ayudarle en temas relacionados con: Planeación de Mercadotecnia, Planeación Estratégica, Activida-
des promocionales, Campañas de publicidad, Selección de la mezcla de comunicación, Plan de medios, Selección de pun-
tos de venta, Mezcla de marketing (punto, precio, plaza, promoción) Administración de ventas, Plan de negocios, Desarro-
llo organizacional y muchos temas más. 

ACCESO A INFORMACIÓN ESTADÍSTICA 

Contar con información estadística confiable es fundamental para la adecuada planeación de las actividades comerciales, 
incluso para tomar decisiones relacionadas con la incursión en algún determinado negocio o mercado, así como, para 
valorar la potencialidad de su mercado. Su consultor personal realizará la búsqueda de la información que usted requiere. 

INVESTIGACIÓN DE MERCADO 

Su consultor personal lo ayudara en los proyectos de investigación de marketing de su negocio; diseño de instrumentos 
de investigación y análisis de la información; evaluación de la satisfacción del cliente, evaluación de puntos de venta, 
hábitos de compra, hábitos de consumo, pruebas de concepto, estudios ad hoc 

INVERSIÓN 

A) 4 pagos trimestrales de $3,120.00 cada uno 
B) 1 pago anual de $9,500.00 

 
A esos precios favor de agregar el 15% de IVA 


